Podjetnica leta v svetu odstekanih vozil:
Prodajamo izkusnjo, ne izdelkoV! «.
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25.04.2019 16:37 Posebna izdaja
Ksenija Povse ze polovico svojega mladega zivljenja vodi podjetje
Ski & Sea, letos pa si je z uspehi in prav posebnim pristopom Klnetil swo
prisluzila nagrado podjetnica leta 1n tmizem
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Ved 1z teme.

Husaberb, uspesno vodila tudi med krizo, zadnjih pet let pa dosega strmo rast. Njene
uspehe so opazili tudi v kanadskem BRP in jo na nedavnem srecanju v Pragi pocastili s Obve3caj me o novih élankih:

posebnim priznanjem ob prejemu nagrade za podjetnico leta.
T



Ksenija Povse je podjetnica leta 2019, laskavo priznanje pa si je pribojevala z
dolgoletnim vodenjem podjetja, ki zastopa adrenalinska in rekreativna,
praviloma moska vozila in plovila. Kljué za uspeh je prodaja izkusnje, ne le
izdelkov. Kako se znajde v moskem svetu? »Odliéno, a moram vas popraviti, to

je tudi zenski svet,« odgovarja Povietova.

Velik salon v poslovno-obrini coni na Polzeli je vselej deloval kot hisa za velike
otroke, prostor, v katerega so adrenalinski odvisniki in sanjac¢i vstopali zaradi
firbea, potem pa v njem ostali uro, dve ali tri. V velikem salonu daleé od
prestolnice, ob avtocesti proti Celju, so vselej razstavljali in prodajali vse tisto,
¢esar v klasi¢nih salonih ne morete videti — najbolj nenavadna in odstekana
vozila ter plovila tega sveta, od motornih sani, stiri- in trikolesnikov, kros in

enduro motociklov, slovitih hummerjev in cadillacov ter se kaj.



Slabi obeti, a drugacen razplet

Med krizo se je sicer zdelo, da bo to bolj Preberite tudi

salon sanj kot pa prostor, kjer bi se dalo

delati dober posel. Mnogi so podjetju e Z ekstremnimi vozili do
napovedovali propad, saj luksuz v hitre rasti prodaje

slabih ¢asih pa¢ ni mogel omogociti ¢ Celjski Ski & Sea je trgovec
prezivetja, eksotiéne znamke pa so bile leta

prej breme kot prednost. Pa ni * Po snegu in vodi do odlicne
propadlo, kljub temu da so propadali prodaje

njegovi dobavitelji. Hummerjem se je
moralo podjetje namreé odpovedati, ko je znamka ameriskih terencev zapustila

svet. Podobno je bilo s Husabergom in ge kaksno znamko.

Zdrav glavni dobavitelj, kanadski BRP

»Na sreco pa je bil nas glavni dobavitelj, kanadski BRP — Bombardier
recreational products z znamkami Can-Am, Sea-Doo, Ski-Doo, Lynx, Evinrude
vselej stabilen, ponujal je odliéne izdelke in se zadnja leta 3e bolj prilagodil treu
kot v preteklosti, gaj je ponudil dostopnejsa plovila in vozila, denimo vodni
skuter sea-doo spark za Sest tisoé evrov, trikolesnik can-am rvker za manj kot
deset tiso¢akov in &tirikolesnik side-by-side can-am maverick trail za 11
tiso¢akov. Takrat je posel Se bolj zazivel, « razlaga Povsetova in nadaljuje, da
danes podjetje ustvari veé prihodkov kot v ¢asih, ko so imeli v programu tudi

avtomobile.



Cvetoée stevilke

O tem zelo prepricljivo govori tudi bilanca. Prihodki podjetja so se leta 2015
skoraj podvojili, in sicer so s 4,7 skoéili na osem milijonov evrov, dobicek se je
potrojil in dozegel dobrih go tizoéakov. V naslednjih letih so prihodki 2e naprej
rasli vsaj za milijon evrov na leto, lani so dosegli 12 milijonov evrov. Dobicek pa
je s 557 tisocaki skoraj dvakrat vedji kot predlanskim.

Poslovanje podjetja Ski&Sea
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Prodor v drzave nekdanje Jugoslavije

Slovenski trg pomeni le petino prihodkov, preostalih 80 odstotkov podjetje
ustvari v drzavah nekdanje Jugoslavije in Albaniji. »S temi trgi sva se s
partnerjem v preteklosti veliko ukvarjala. Na posameznih obmodéjih, kjer sva
zaznala velik potencial, sva odprla lastne salone in servisne delavnice, se e bolj
posvetila kupcem in uspeh je prifel. V pomoé so nama bili tudi izbolj2ana
gospodarska klima in rast turizma na Hrvaskem, pa tudi novi, dostopnejsi
izdelki, po katerih vse bolj posegajo fiziéne osebe. Z njimi dopolnjujeva sicer
stabilen in dober posel prodaje izposojevalnicam vodnih skuterjev ter tri- in
stirikolesnikov,« pojasnjuje Kzenija Povie. Kot dodaja, letos podjetje odpira
tudi salon na slovenski obali, v Luciji, da bo lahko bolje poskrbelo za slovenske
kupce.

Uporablja jih tudi vojska, policija...

Prednosti zabavnih, predvsem pa robustnih in zmogljivih vozil so prepoznali
tudi najzahtevnejsi uporabniki. Zato je Slovenska vojska lani kupila tri
motorne sani ski-doo. Motorne sani in stirikolesnike za voznjo po
najzahtevnejsih terenih pa se ve¢ uporabljajo obmejna policija, redevalne sluzbe,

Rdeéi kriz, smuciséa in vojska na Hrvaskem, v Bosni, Srbiji in v Albaniji.
Rabljenih preprosto ni

Se ena zanimivost. Pri prodaji morajo avtomobilski trgovei vselej ra¢unati na
prodajo staro za novo. V Ski & Sea pa rabljene sani, tri- ali stirokolesniki sploh
ne pridejo. »Kupei, ki jih veé ne zelijo, jih brez posebnega truda prodajo
prijateljem, sosedom, zato klasiénega trade-ina, menjave staro za novi, v praksi

" '
sploh ne poznamo,« pravi Povsetova.



Kaksen je recept za uspeh?

In kaj je recept za uspeh v tako nenavadni panogi? »Rada delam, kar delam, in
to se pozna tudi pri poslu. S partnerjem sva vseskozi vpeta v posel, veliko sva v
stiku s strankami ne le v procesu prodaje, ampak tudi pozneje, ko potrebujejo
servis, nadomestno vozilo in predvsem, ko spoznavajo svoj vodni skuter,
motorne sani ter tri- ali stirikolesnik, zato zanje organiziramo kopico dogodkov,

ki so prave avanture,« razlaga Povietova.
Izkusnja, neprimerljiva z avtotrgovei

Ce njeno politiko primerjamo s klasiénimi avtomobilskimi saloni, kjer kupcu
prodajalec ponudi cenik in nasvet, pomaga pri konfiguraciji avta in ga motivira
3e s testno voznjo, je njen pristop precej drugacen. »Pri nas ne prodajamo
izdelkov, ampak izkusnjo. Nasi kupei se nam lahko pridruzijo na enodnevnih ali
vec¢dnevnih dogodkih, ki jih organiziramo po vsej regiji. Verjamem namreé, da
sele ko spoznajo svoje vozilo, tri- ali stirikolesnik, vodni skuter ali kaj drugega,
lahko za¢nejo uzivati v voznji. Zato ni dovolj, da jim izdelke le prodava,« je

prepriéana Povietova.
Moski svet, kje pa...

»Kaj pa zenske, =o tudi med kupei?« »Veé, kot =i, kot kaze, mislite. Zenske
moc¢no vplivajo na nakupno odloé¢itev, tudi ¢e so le sopotnice na tri- ali
stirikolesnikn, motornih saneh in vodnih plovilih. Vse bolj pa se tudi same
odlo¢ajo za nakup. Zato moj svet nikakor ni le mogki,« odrezavo odvrne

sogovornica.



